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Vanhan yrittajan nakemyksia tuleville yrittdjille!

Nykyajan elama pyorii mielikuvissa!l

Yrittdjalla asenne on tarkein. Ammattitaitoa on hyvi olla, mutta ei vilttimatonta. Ammatti-
taitoa tulee melko nopeasti, kun ldhtee liikkeelle ja paneutuu asioihin!

Asioissa tulee olla taysilla mukana. Joskus pitada venya!

Markkinointi ja myynti tulee olla jarjestettyna! Aina tuote tulee tehtyd, kunhan sen joku myy! Vie-
1a nykyaikanakin tulee olla myyjia paikkakunnalla. Kaikkea ei viela myyda internetin kautta. Aina-
kin suuremmat tuotteet myydaan vieldkin paikkakunnilla olevien myyjien kautta. Vanhana hallin-
valmistajana tieddn, etta esim. halleja ei myyda internetin kautta. Asiakkailla tulee olla paikkakun-
nalla yhteyshenkil6 hallivalmistajaan. Ostaja on valmis lisédamaan hintaan muutaman % :n saadak-
seen taman edun. Hinta ei ole aina ratkaiseva. Hyvasta ja luotettavasta kannattaa maksaa enem-
man! - Oma suora myynti on tietenkin edullisinta! Siihen kannattaa sijoittaa.

Myyntid hoidettaessa valmistajan taytyy myyda itsensa ensiksi myyjille, joka markkinoi tuotetta
edelleen. Myyjan taytyy luottaa valmistajaan, ettd hdn uskaltaa myyda tuotetta! Ei kukaan myyja
halua saada paikkakunnallaan nime3, ettei hdneen voi luottaa, koska han myy tuotetta, jonka toi
mittajaan ei voi luottaa. Kaupassa on kyse koko ajan luottamuksesta! Osta luottamusta ala myy!

Siitd kannattaa maksaa aika paljon! Ostajan taytyy uskoa, ettd hdn saa ostamansa hallin vaikeuk-
sitta. Valmistajan tulee myyda itsensd myos ostajalle. (Saada ostaja luottamaan).

Pyydettyihin tarjouspyyntéihin tulee vastata mahdollisimman nopeasti! Seuraavana paivana mi
kali mahdollista. Se luo luottamusta!

Sopimuksista tulee pitda kiinni, vaikka omaksi tappioksi. Pienista asioista ei saa valittaa. Selvat ja
selkedt sopimukset. Kaikki mahdolliset asiat tulee sopia etukidteen kaupan tekotilaisuudessa.

Yrityksella tulee olla ”katu-uskottavuutta”. Yrityksen johtajan tulee olla padmaaratietoinen. Esiin-
tyminen ulospain tulisi olla uskottavaa, rauhallista, jotenkin rohkeata.

Paikka, jossa tuotetta valmistetaan tulisi olla ndkyvalla paikalla. Kuljetuskalusto ym. selkeilla teks-
teilld varustettua, josta nakyy valmistettava tuote. Miehilld haalareissa valmistajan nimi.

Alan messuilla tulee olla mukana. Lehti-ilmoittelu sa@nnollista ja riittavaa. (Ne maksavat mutta li-
sadvat myyntid)

Tuotteita ja valmistusmenetelmia tulee kehittaa jatkuvasti. - Joku muu kehittda myos. Kohta voi
huomata olevansa jadnyt pahasti jdlkeen. Kaikilla aloilla on kilpailijoita.

Ei tarvitse olla halvin.

11. Menestyneet ihmiset haluavat muiden menestysta — he eivat toivo muiden epdonnistuvan.
12. Menestyneet ihmiset jakavat tietoa — he eivat katke sita.
13. Menestyneet ihmiset puhuvat ideoista — he eivat juorua ihmisista.

14. Menestyneet ihmiset jakavat kunniaa muille — eivat kahmi sita itselleen.

Lisaan tdhan erdan menestyneen yrittdjan nakemyksia:

www.einoniemi.fi




